
GOING GLOBAL 

EXPORTS 
GIẢNG VIÊN:  MS.  GLYNIS -  CHUYÊN GIA TƯ VẤN

NGƯỜI CANADA CỦA TỔ CHỨC CESO SACO 

THỜI GIAN:  05 .11 .2018 (8H30-17H00)  

ĐỊA ĐIỂM:  VP BIFA,  TẦNG 11,  BECAMEX TOWER,  230

ĐẠI  LỘ BÌNH DƯƠNG,  PHƯỜNG PHÚ HOÀ,  THỦ DẦU

MỘT,  BÌNH DƯƠNG 

BAN ĐÀO TẠO TRÂN TRỌNG

KÍNH MỜI QUÝ DOANH NGHIỆP

THAM GIA KHOÁ HỌC 

Khoá học dành cho các giám đốc, các TP kinh

doanh hoặc nhân viên kinh doanh các công ty

xuất khẩu đang tìm kiếm phương pháp

thiết lập và tiếp cận thị trường xuất khẩu  



Đăng ký: Ms. Phượng  

Email: phuong.dn@bifa.vn 

Phone: 0904 454 504 

Học phí: 500.000 vnd/người 

Số lượng học viên: 20 người 

 

CHƯƠNG TRÌNH CHI  TIẾT 

I .  GETTING STARTED -  ASSESSING YOUR EXPORT POTENTIAL  

(Đánh giá  th ị  t rường mục t iêu) 

II .  LINKING TO GLOBAL VALUE CHAINS  

(Kế t  nố i  chuỗ i  g iá  t r ị  toàn cầu)  

I I I .  CHARTING YOUR ROUTE -  EXPORT PLAN  

(Phác họa kế  hoạch xuất   khẩu) 

IV.  SETTING OUT:  IDENTIFYING YOUR TARGET MARKET  

(Xác đ ịnh th ị  t rường mục t iêu) 

V.  REACHING THE CUSTOMER: EXPORT MARKETING STRATEGY  

(Tiếp cận khách hàng:  chiến lược th ị  t rường xuất  khẩu)  

VI.  OPENING THE DOOR: ENTERING TARGET MARKET  

(Mở  cửa th ị  t rường mục t iêu) 

VII .  DELIVERING THE GOODS  

(Phân phố i  hàng)  

VIII .  IDENTIFYING YOUR EXPORT FINANCING REQUIREMENTS  

(Các phương thức thanh toán xuất  khẩu)  

IX.  SELLING ONLINE  

(Bán hàng qua mạng) 


